
 PROCÉDURES DE QUALIFICATION 2016 EMPLOYÉ DE COMMERCE CFC   / 

 – PARTIE SCOLAIRE – EMPLOYÉE DE COMMERCE CFC 

 

Délai de libération : Cette série d'examen ne doit pas être utilisée comme exercice avant le 
1er janvier 2017 

 

Elaboré par :  Groupes d'auteurs romands de la CRT EPC et de la CDECSRT 
Edité par :  CSFO, Unité procédures de qualification, Berne 

 

ECONOMIE & SOCIÉTÉ 

 
 
 

  PROFIL E Partie 1 : cas pratique 
 
 

 

Durée totale de l'épreuve :  240 minutes 

Durée de la partie 1 :  120 minutes 

Moyens auxiliaires autorisés : Calculatrice non programmable 

 Codes suisses sous forme papier : Cst., CO, CC, LP ORC, 

LCC ou CC, CO Edition pour les études de commerce 

Annexe :    Index officiel CO et CCS (annexé en dernière page) 

 

Numéro de candidat-e 

Nom 

Prénom 

Date de l'examen 

 

 
 Points obtenus / points maximum 

Partie 1 : cas pratique  / 100  

Partie 2 : questions  / 100  

Total  / 200  

Note obtenue   

 
 

SIGNATURES DES EXPERTS 

 

 

 2 SÉRIE 



2 SÉRIE 2 – 2016 ECONOMIE ET SOCIÉTÉ  

 
 

 

Remarques :  Sont également autorisés :  

- l’utilisation de marque-pages ou post-it vierges ;  

- le soulignement et/ou surlignage. 

 Sont interdits :  

- les notes personnelles (y c. les effacement à l’aide de  
Tipp-Ex et autres produits semblables) ; 

- les renvois à d’autres articles.  
  
 

 

Echelle de notes :  

 
Nombre maximal de points :  200 points 
 
 
 
 Note  Points 

 6  190  –  200 

 5,5  170  –  189,5 

 5  150 –  169,5 

 4,5  130 –  149,5 

 4  110 –  129,5 

 3,5  90  –  109,5 

 3  70 –  89,5 

 2,5  50  –  69,5 

 2  30  –  49,5 

 1,5  10 –  29,5 

 1    0  –  9,5 
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PARTIE 1 : CAS PRATIQUE  
 

 
Situation initiale 
 
Monsieur Jacques Seiler exploite en raison individuelle un commerce de motos et d’accessoires à 
Bienne.  
 

 
 

   
Points 

obtenus 
Points 

maximum 

1.5.3 Droit et Etat Objectifs   5 

1 Forme juridique 1.5.3.9  5 

1.5.2 Economie d’entreprise Objectifs   20 

2 Assurances 1.5.2.8  10 

3 Marketing  1.5.2.6, 1.5.2.7  10 

1.5.1 Rapports financiers Objectifs   16 

4 Prix, Changes  1.5.1.2, 1.5.1.4  8 

5 TVA 1.5.1.5   8 

1.5.3 Droit et Etat Objectifs   22 

6 Contrat de bail 1.5.3.4, 1.5.3.5  11 

7 Contrat de travail 1.5.3.4, 1.5.3.5  6 

8 Contrat de vente 1.5.3.4, 1.5.3.6  5 

1.5.1 Rapports financiers Objectifs   20 

9 Journal 
1.5.1.1, 1.5.1.2, 1.5.1.3, 1.5.1.6, 
1.5.1.8, 1.5.1.9, 1.5.1.10 

 20 

1.5.2 Economie d’entreprise Objectifs   10 

10 Financement et placement 1.5.2.9  10 

1.5.1 Rapports financiers Objectifs   7 

11 Décompte de salaires 1.5.1.7  7 

 Total*   100 

                                                                                                                                           *A reporter en première page 
 

 
 



4 SÉRIE 2 – 2016 ECONOMIE ET SOCIÉTÉ  

 
 

 
 
 

                    Extrait internet - Registre du commerce de Berne 
        

     N° réf 2011/15285 
     N° féd CH-555.2.203.541-2 
     IDE CHE-432.365.062 
        

Jacques Seiler motos et scooters 
inscrite le 6 juin 2008 
Entreprise individuelle 

        

Réf. Raison de Commerce 

1 

 
 
Jacques Seiler motos et scooters 
 

1 

Siège 
 
Bienne 
 

 
 

2 

Adresse 

 
Rue des Alpes 16, 2501 Bienne 
 

  But, Observations 
2 Buts: 

Exploitation d’un atelier de réparation, vente de motos, scooters et accessoires 
 

 
        

        

Réf. Titulaire et personnes ayant qualité pour signer 

1 

Nom et Prénoms, Origine, Domicile Fonctions Mode signature 
 
Jacques Seiler à Bienne Titulaire signature individuelle 
   
   

 
 
 
 

1. Forme juridique points / 5
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A l'aide de l'extrait du RC de la page précédente, répondez aux questions suivantes : 
 

1. Le cousin de Monsieur Seiler, qui s’appelle Jean Seiler, ouvre lui aussi un magasin de motos à 
Nidau à 3 kilomètres de Bienne. Il s’agit également d’une raison individuelle dont la raison de 
commerce est J. Seiler. Jacques Seiler n’est pas content car il estime que sa raison de 
commerce est protégée et donc que son cousin ne peut pas prendre une raison de commerce 
proche de la sienne. Son cousin quant à lui estime être parfaitement dans son droit. Qu’en est-
il ? (1 point) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

2. Monsieur Seiler aurait-il pu appeler son entreprise « Seiler tous véhicules » ? Expliquez. (1 point) 
 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  
 
 

3. Monsieur Seiler aurait-il pu appeler son entreprise « Seiler et fils » ? Expliquez.  (1 point) 
 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  
 
 

4. Si Monsieur Seiler décidait de vendre son entreprise à Monsieur Yamhada en l’autorisant à 
garder l’ancienne raison de commerce, comment Monsieur Yamhada devrait-il former la nouvelle 
raison de commerce ? (1 point) 

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  
 
 

5. Citez un document, à part l’extrait du registre du commerce, où la raison de commerce doit 
obligatoirement figurer de manière complète. (1 point) 

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  
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1. Un employé de l’entreprise de M. Jacques Seiler occupé à 100 % désire mettre à jour ses 
différentes assurances. Classez les assurances dans le tableau ci-dessous. (5 points) 

 
AVS – AC – Assurance accident professionnel (AAP) – Assurance-vie 3P – Assurance maladie – 
Assurance maladie complémentaire – Assurance RC privée – LPP – Assurance accident non 
professionnel (AANP) – Assurance perte de gain (APG) 
 

Assurances professionnelles Assurances personnelles 

Obligatoires Obligatoires Facultatives 

   

   

   

   

   

   

   

 
 
2. Monsieur Seiler engage une personne pour nettoyer le magasin deux fois par semaine. Cela 

représente 4 heures hebdomadaires et CHF 400.– mensuel de salaire. Pourquoi Monsieur Seiler 
n’est-il pas obligé de couvrir cette personne… 
 
a)  en AANP ? (1 point) 

 
 __________________________________________________________________________  

 
b)  en LPP ? (1 point) 

 
 __________________________________________________________________________  

 
 

3. La famille de Monsieur Seiler possède un bungalow au bord du lac de Bienne. Lors d’un 
barbecue, le bâtiment prend feu. La structure du bâtiment est endommagée ainsi que du mobilier. 
Quelles assurances vont rembourser les différents dégâts ? (2 points) 
 
a) Pour la structure : ____________________________________________________________    

 
b) Pour le mobilier :  ____________________________________________________________  

 
 
4. Le fils de Monsieur Seiler roule avec la moto de son père. Au centre de Bienne, il brûle un feu 

rouge et renverse un piéton. Celui-ci est légèrement blessé et son état nécessite une semaine 
d’hôpital. Quelle assurance va couvrir les frais d’hospitalisation ? (1 point) 

 
 _____________________________________________________________________________  
 

2.  Assurances points / 10
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1. Monsieur Seiler désire augmenter ses ventes. Il décide de faire appel à un spécialiste marketing 

pour lui proposer différentes actions. Indiquez par une croix quelle partie du marketing concerne 
les actions ci-dessous : (5 points) 

 

Actions 
Marketing 

stratégique

Marketing opérationnel 

Product Price Promotion Place 

Proposer une carte de fidélité      

Création d’un site internet pour 
informer les clients 

     

Une nouvelle marque de moto 
haut de gamme sera proposée 

     

Un escompte de 5 % est 
accordé en cas de paiement 
cash 

     

Une étude de marché primaire 
sera commandée 

     

Ouverture d’une succursale à 
Lyss 

     

Une analyse des concurrents 
est effectuée 

     

Un pilote de course sera 
présent lors d’un week-end 
« portes ouvertes » 

     

Des accessoires seront vendus 
par le biais du site internet 

     

Une personnalisation (tunning) 
des motos est proposée 

     

 
 
2. Monsieur Seiler décide de réaliser une grande campagne publicitaire. Indiquez deux supports 

médias locaux qu’il pourrait utiliser. (2 points) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 

3. D’après l’étude de marché, il ressort que les motos sont perçues comme bruyantes et polluantes 
par une majorité de la population. Imaginez deux produits que Monsieur Seiler pourrait proposer 
pour répondre à cette tendance. (2 points) 

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  

 
4. Pour répondre à la tendance du marché, Monsieur Seiler va se lancer dans la production de son 

propre produit. Il va le vendre aux consommateurs finaux par le biais de son site internet. 
Comment désigne-t-on ce genre de distribution ? (1 point) 

 
 _____________________________________________________________________________  
 

3. Marketing points / 10



8 SÉRIE 2 – 2016 ECONOMIE ET SOCIÉTÉ  

 
 

 
 

1. Un casque intégral est vendu au prix net de CHF 760.– à un client français qui règle son achat 
avec EUR 725.–. 
 
Sachant qu’il lui est rendu CHF 1.25, déterminez à quel cours l’opération de change est effectuée. 
(2 points) 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
2. Calculez le prix auquel ce casque était affiché en magasin sachant qu’une déduction de 

5 % a été accordée au client français. (1 point) 
 

 
 
 
 

 
 
 

 
 
3. Ce modèle de casque, qui faisait partie d’un lot de 40 pièces, a été acheté à un fournisseur 

japonais aux conditions suivantes : 
 

 Prix d’achat brut unitaire JPY 55 300.– (cours : achat 0,7465 / vente 0,7685) 
 Remise obtenue         20 % 
 Frais d’achat  CHF 1600.– pour le lot 
 
Déterminez le prix de revient d’achat d’un casque. (3 points) 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

4. Schéma des prix et changes points / 8
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4. Déterminez la marge brute en francs réalisée sur la commercialisation de ce casque puis 

exprimez-la en % du prix de vente net. (2 points) 
 
 

 
 
 
 
 
 

 

 
 

 
 
Veuillez répondre aux questions suivantes concernant quelques opérations relatives à la TVA au taux 
de 8 % que l’entreprise a réalisées lors du dernier trimestre. 

 
1. Achat à crédit d’un appareil destiné au montage-équilibrage des pneus d’une valeur de 

CHF 3456.– (TVA comprise). 
 
Journalisez cette opération. Voir plan comptable page 15. (3 points) 

 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

    

 
    

 
    

 
    

 
 

2. L’entreprise a reçu une facture de son principal fournisseur concernant les éléments suivants :  
 

motos et accessoires CHF 29 900.– (TVA non comprise) 
pièces de rechange et lubrifiants CHF 3717.50 (TVA non comprise) 

 
a) Calculez l’impôt total grevant les éléments ci-dessus. (1 point) 
 

 
 
 
 
 

 
 
b) Indiquez dans quel compte ce montant est comptabilisé. (1 point) 
 

 __________________________________________________________________________  
 

5. TVA  points / 8
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3. Sur la base des opérations 1 et 2 ainsi que CHF 7002.– de TVA calculée sur des ventes et 

prestations facturées aux clients, calculez le montant de la dette fiscale nette dont l’entreprise 
devrait s’acquitter. (1 point) 
 

 
 
 

 

 
 
4. Selon la loi sur la TVA, qui supporte véritablement le coût de cet impôt ? (1 point) 

 
 _____________________________________________________________________________  
 
 

5. Pour quelle raison la TVA est-elle considérée comme étant un impôt indirect ? (1 point) 
 

 _____________________________________________________________________________   
 
 _____________________________________________________________________________  
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BAIL A LOYER 
 

Entre :  
 

 
Bailleur(s) :  
Régie Bielfinma AG 
Gütterstrasse 22,  
2502 Bienne 
 

 
Locataire(s) :  
Monsieur Jacques Seiler 
La Haute Route 3 
2501 Bienne  
 

 

Objet : Local avec vitrine de 500 m2 situé Unterer Quai 5 à Bienne. 
 
 

Destination des locaux : Atelier mécanique, usage commercial uniquement 
 
 

Locaux ou dépendances mis à disposition à titre gratuit : aucun 
 
 

1. Durée : Le bail  
commence à midi le 
et se termine à midi le 

 

 
1er juillet 2014 
30 juin 2015 
 

 

2. Résiliation et reconduction 
 

Il se renouvellera aux mêmes conditions pour une année sauf avis de résiliation de l’une ou l’autre 
des parties donné et reçu au moins 3 mois à l’avance pour la prochaine échéance et ainsi de suite 
d’année en année. 
 
 

3. Loyer payable d’avance 
   Annuel   Mensuel 
 

Loyer net   CHF 31 656.– CHF 2 638.– 
Acompte de chauffage et eau chaude CHF   2 400.– CHF    200.– 
Divers 
Garage, parking 
Total CHF 34 056.– CHF 2 838.– 
 

Critères de fixation du loyer 
Taux hypothécaire de référence : 1,75 % 
Indice suisse des prix à la consommation : 98.2 points 
 
 

4. Garantie 
Montant : CHF 10 552.- (4 mois de loyer net) 
Adresse du garant : UBS SA Place de la Gare 2, 2501 Bienne. Compte 1234.254.EU2 
 
 

5. Le présent bail est régi par le Code des obligations et les autres dispositions légales en la matière. 
 
 

Ainsi fait et signé en deux exemplaires. Lieu et date : Bienne, le 29 juin 2014 
 

Le(s) locataire(s) : Le bailleur : 
 

Jacques Seiler Marc Bodias 

6. Contrat de bail points / 11
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Répondez aux questions suivantes sur la base du contrat figurant en page précédente. 
Remarque : les différentes questions n'ont pas de relations entre elles. 
 
 

1. Sans rien demander à personne, Monsieur Seiler a aménagé une petite pièce au fond du local 
pour y loger son apprenti. Il loue cette partie CHF 100.– par mois. Avait-il le droit de faire cet 
aménagement et de le louer ? Donnez deux raisons. (2 points) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 

2. Monsieur Seiler loue en plus de la surface commerciale trois places de parking avec un bail 
séparé. Quel est le délai et le terme pour résilier ce bail ? (1 point) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 
3. Si Monsieur Seiler décidait de cesser son activité, pourrait-il décider de transférer le bail à son 

cousin ? Expliquez votre réponse. (1 point)  
 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

4. Monsieur Seiler a décidé de résilier le bail le 2 juin 2016. Quel sera le terme de résiliation 
(jour/mois/année) ? Expliquez. (1 point)  
 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

5. En cas de résiliation du bail, l’épouse de Monsieur Seiler devra-t-elle signer la lettre de 
résiliation ? Expliquez. (1 point) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

6. Dans les cas suivants, indiquez si ces travaux sont à la charge de Monsieur Seiler, le locataire (L) 
ou du bailleur (B). (2 points) 
  

Il faut refaire toute la plomberie des WC du fait de son ancienneté.  

Il y a plusieurs taches de graisse sur le sol, élément signalé sur l’état des lieux 
d’entrée. 

 

A la fin du bail, il faut nettoyer le sol de l’atelier.  

Le lavabo des WC a été cassé par le mécanicien qui a laissé tomber une lourde 
pièce de métal dessus. 
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7. Monsieur Seiler reçoit le 12 juin 2016, par simple courrier à la maison, une notification de hausse 

de loyer pour le 1er juillet 2016. Le courrier n’indique rien sur le motif de la hausse. Mis à part ce 
manque de précision, indiquez deux raisons qui font que cette notification n’est pas valable. (2 
points) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

8. En cas de non-paiement du loyer, le bailleur peut-il faire saisir le matériel se trouvant dans le local 
commercial ? Expliquez. (1 point) 

 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 
 

 
 
1. Monsieur Seiler indique à son mécanicien qu’il n’a pas besoin de venir la semaine prochaine car 

il n’y a pas assez de travail. Il lui indique également que cette semaine sera déduite de son 
salaire. Le mécanicien proteste et prétend que son salaire lui est tout de même dû. Qu’en est-il ? 
Expliquez votre réponse. (1 point) 

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  
 
 

2. Lors de l’engagement du mécanicien, celui-ci a dû acheter lui-même une caisse à outils complète 
pour le prix de CHF 1200.–, ceci à la demande de M. Seiler. Peut-il en obtenir le 
remboursement ? Expliquez. (1 point) 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

3. L’apprenti s’est blessé au travail à la suite d’une défaillance mécanique d’une machine. Il a été 
absent pendant 1 mois et deux semaines. Monsieur Seiler pourrait-il réduire la durée de ses 
vacances ? Expliquez pour quelles raisons. (2 points) 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 
4. L’apprenti a été engagé du 1er septembre 2014 au 31 août 2017. En discutant avec ses 

camarades, il remarque qu’il est moins payé qu’eux. Il décide alors de changer d’employeur. 
Quand serait-il libre de travailler pour quelqu’un d’autre sachant que Monsieur Seiler n’est pas 
disposé à le laisser partir hors délai ? (1 point) 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  

7.  Contrat de travail points / 6
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5. Monsieur Seiler a licencié le mécanicien alors que celui-ci se trouvait au service militaire pour 

une semaine. Ce licenciement est-il valable ? Expliquez. (1 point) 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 
 

 
 
1. Monsieur Seiler a vendu une moto Yamaha WR250F neuve pour le prix de CHF 11 000.–. Si rien 

n’est prévu dans le contrat, quelle sera la prescription concernant la garantie pour défaut ? 
(1 point) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

2. Le local commercial que loue Monsieur Seiler est à vendre. Quelle doit être la forme de ce 
contrat de vente ? (1 point) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

3. Monsieur Seiler a commandé sur internet divers accessoires pour le magasin. Le montant total 
de la marchandise est de CHF 568.–. A réception de la facture, Monsieur Seiler constate qu’un 
montant de CHF 20.– a été ajouté pour les frais de transport. Ce montant figure dans les 
conditions générales sur le site internet du vendeur. Comme tout le monde ou presque, Monsieur 
Seiler n’a pas lu ces conditions. Est-il tenu de payer cette somme supplémentaire ? Expliquez. 
(1 point) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 

 _____________________________________________________________________________  
 
 

4. Une moto a été commandée pour un client auprès de l’importateur Honda-Suisse. Le délai de 
livraison était fixé au 23 mai 2016. A ce jour, la moto n’est toujours pas livrée et le client 
s’impatiente. Monsieur Seiler pourrait se fournir auprès d’un revendeur en France mais pour un 
prix supérieur. Peut-il réclamer la différence à l’importateur suisse ? Pourquoi ? (1 point) 

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  
 

 
5. Un scooter neuf est livré à l’atelier. Il a été acheté chez un fournisseur situé à Zurich et livré 

franco domicile. Or, Monsieur Seiler constate au déchargement des dégâts sur la carrosserie. 
Qui de Monsieur Seiler ou du fournisseur est responsable ? Expliquez. (1 point) 

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  

 

8.  Contrat de vente points / 5
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Vous êtes employé(e) de la fiduciaire à qui l’entreprise de M. Seiler a confié la tenue de sa 
comptabilité. Sur la base de sa situation financière au 1er janvier 2015 et du plan comptable ci-
dessous, enregistrez les opérations mentionnées ci-après. 
 
Situation financière au 1er janvier 2015 et plan comptable  
 
Actif CHF  Comptes de gestion 
1000 Caisse 1'225.00 3200 Ventes marchandises 
1010 Poste (CP) 7'800.00 3209 Déductions accordées 
1100 Créances clients 5'680.00 3210 Frais de vente 
1108 Créances douteuses 3'000.00 3410 Produits des réparations 
1109 Ducroire (3'000.00) 3720 Prestations propres 
1140 Avance de salaire 500.00 3805 Pertes sur créances 
1170 IP s/march. et services 6'300.00 4200 Achats de marchandises 
1171 IP s/INV. et ACE 450.00 4209 Déductions obtenues 
1176 Créances AFC 0.00 4270 Frais d’achats 
1200 Stock marchandises 380'000.00 4280 Variation de stocks 
1300 Actifs transitoires 7'000.00 5200 Salaires 
1500 Machines et appareils 12'000.00 5270 Charges sociales 
1510 Mobilier et installations 8'000.00 6000 Loyers 
1521 Infrastructure informatique 4'500.00 6100 Entretien et réparations 
1530 Véhicules 42'000.00 6200 Frais de véhicules 
1539 FAC s/véhicules (20'000.00) 6300 Assurances 
1540 Instruments et outillage 25'000.00 6400 Electricité 
 503'455.00  6500 Frais d’administration 
  6510 Téléphone, internet 
Passif 6600 Publicité 

2000 Dettes fournisseurs 36'000.00 6700 ACE 
2010 Autres dettes 11'000.00 6740 Différence de caisse 
2100 Banque cantonale c/c 96'700.00 6800 Amortissements 
2200 TVA due 14'900.00 6900 Charges financières (int.-charges) 
2206 Dettes AFC 0.00 6950 Produits financiers (int.-produits) 
2300 Passifs transitoires 800.00 8500 Charges exceptionnelles 
2400 Emprunt UBS à long terme 192'000.00 8510 Produits exceptionnels 
2800 Capital 129'055.00   
2850 Privé 0.00   
 503'455.00   
 
Remarques   
 
 La saisie du journal se fait à l’aide du nom du compte et non du numéro. 
 La colonne « libellé » sert à indiquer les calculs uniquement. 
 Le nombre de lignes à disposition ne correspond pas forcément au nombre d’écritures attendues. 
 Les sommes sont arrondies aux 5 centimes si nécessaire. 
 Ne pas comptabiliser la TVA. 
 

9.  Journal points / 20
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Opérations de l’année 2015 
 
1. Une moto est livrée et facturée CHF 15 000.– à une cliente. La cliente paie par carte VISA et le 

compte postal de l’entreprise est crédité de la somme nette qui lui revient après retenue d’une 
commission de 2 % en faveur de l’entreprise « SIX Multipay » qui gère les paiements effectués par 
carte de crédit. (3 points) 

 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

    

 
    

 
    

 
    

 
    

 
 
2. Le relevé du compte courant bancaire trimestriel mentionne CHF 372.25 d’intérêts débiteurs ainsi 

que CHF 12.– de frais de tenue du compte. (2 points) 
 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

    

 
    

 
    

 
 
3. Un client règle au comptant la facture non comptabilisée de CHF 280.– concernant la réparation 

de sa moto. (1 point) 
 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

    

 
    

 
 
4. Réception d’un acte de défaut de biens provenant de l’Office des poursuites de Bienne 

concernant la créance douteuse figurant au bilan du 1er janvier 2015. La provision créée à cet 
égard est immédiatement utilisée. (2 points) 

 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
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5. Comptabilisation de l’ordre de paiement adressé à la banque cantonale concernant : 
 

 CHF 2 838.– pour le loyer du commerce, 
 CHF 29 800.– pour l’achat de motos neuves et autres accessoires dont la facture était déjà 

comptabilisée, 
 CHF 200.– pour une annonce dans le programme de la course de côte moto de Boécourt. 

(3 points) 
 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

    

 
    

 
    

 
    

 
    

 
 
Opérations au 31 décembre 2015 
 
6. Le 31 juillet 2012, une camionnette de dépannage a été acquise au prix de CHF 27 900.– pour 

laquelle il a été décidé un amortissement constant et « prorata temporis » pour l’année 2012. 
 Au 31 décembre 2014, le total des amortissements enregistrés à son sujet était de 

CHF 13 485.–. Comptabilisez l’amortissement pour l’année 2015. (2 points) 
 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

    

 
    

 
 
7. Comptabilisation du dernier amortissement annuel de l’équipement informatique afin que celui-ci 

figure encore dans les comptes pour une valeur dite « pour mémoire ». (2 points) 
 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

    

 
    

 
 
8. Selon un contrat de ristourne avec son principal fournisseur, l’entreprise a calculé que ce dernier 

lui remboursera CHF 750.– l’an prochain. (1 point) 
 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
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9. Le stock de marchandises a été inventorié pour CHF 410 000.–. Enregistrez sa variation en 

tenant compte d’une réserve latente de CHF 60 000.–. (2 points) 
 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

  
 

 

   
 

 

 
 
10. A l’échéance annuelle du 28 février dernier, le règlement de l’annuité sur l’emprunt UBS 

comprenait un amortissement de CHF 10 000.–. Calculez et comptabilisez les intérêts courus au 
taux de 2,25 %. (2 points) 

 
Op. A débiter A créditer libellé/calcul Somme  Somme 
 

  
 

 

   
 

 

 
 

 
 
1. Monsieur Seiler réalise d’excellentes affaires et il désire placer le surplus de liquidités qu’il 

possède. Il désire connaître les risques et les avantages de chacun des placements ci-dessous. 
Indiquez un avantage et un inconvénient (ou risque) des différents placements ci-dessous :  
(5 points) 
 

Placement Avantages Inconvénients 

Fonds de placement   

Obligation de la Confédération 
suisse 

  

Action Crédit Suisse   

Obligation de la Grèce   

Compte épargne   

 
 
2. La famille de Monsieur Seiler désire construire une nouvelle maison à Macolin, beau petit village 

situé au-dessus de Bienne. Indiquez trois éléments que le banquier va contrôler avant d’accorder 
un prêt hypothécaire. (3 points) 
 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 _____________________________________________________________________________  

 
 
3. Indiquez deux des trois objectifs en matière de placement. (2 points) 
 

 _____________________________________________________________________________  
 

10. Financement et placement points / 10
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Sur la base des informations ci-après, complétez le décompte de salaire de l’employé mécanicien 
Victor PEDO qui bénéficie d’une allocation familiale de CHF 230.–. 
 

Renseignements pour le mois de novembre 2015 

 Salaire mensuel brut : CHF 4100.00 
 Heures supplémentaires : 8 heures rémunérées à CHF 30.00 / heure 
 Salaire coordonné : à déterminer par calcul en tenant compte d’une déduction de 

coordination de CHF 2056.25 
 AVS/AI/APG : 5,15 % 
 AC : 1,10 % 
 LPP : 16,00 % au total, répartis de manière paritaire 
 LAA (choisir le taux adéquat) : AAP  1,20 %  /  AANP  1,50 % 
 Avance de salaire : CHF 250.00 
 Saisie de salaire pour l’OP : aucune 
 
Décompte individuel de salaire 

Jacques Seiler 
2501  Bienne Bienne, le 27 novembre 2015 

Fonction :  mécanicien 

 Monsieur Victor  PEDO 
 Bärletweg  8 
 2555  Brügg / BE 

 

Salaire déterminant AVS (y compris heures supplémentaires) ................... 

Allocation(s) familiale(s)    ................... 

Total ................... 
 

Déductions : taux salaire soumis cotisations  
 
 
 

 

Retenue AVS,AI,APG …….. ................... ................... 

Retenue AC …….. ................... ................... 

Retenue LPP …….. ................... ................... 

Retenue LAA …….. ................... ................... 

Autres déductions sommes 

Avance de salaire ................... 

Office des poursuites ................... 

 Total des déductions  ................... 

 Montant net ................... 
 

 
Calculs éventuels : 
 
  
 
 
 

 

11.  Décompte de salaires points / 7



In
de

x 
du

 C
O

 (é
ta

t l
e 

1er
 ja

nv
ie

r 
20

13
)  

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

  I
nd

ex
 d

u 
C

C
S 

(é
ta

t l
e 

1er
 ja

nv
ie

r 
20

13
) 

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
Le

 n
° i

nd
iq

ué
 re

nv
oi

e 
au

 1
er
 a

rti
cl

e 
du

 C
O

 tr
ai

ta
nt

 c
e 

su
je

t  
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

 
  L

e 
n°

 in
di

qu
é 

re
nv

oi
e 

au
 1

er
 a

rti
cl

e 
du

 C
C

S 
tra

ita
nt

 c
e 

su
je

t 
 

A
ct

es
 il

lic
ite

s 
 

 
19

   
  

A
ct

io
ns

 (p
ap

ie
rs

-v
al

eu
rs

) 
 

62
2 

A
dm

in
is

tra
tio

n 
 -S

A
  (

co
ns

ei
l) 

  
70

7 
   

   
   

   
   

   
   

   
  -

S
àr

l (
dé

fin
iti

on
) 

77
2 

   
   

   
   

   
   

   
   

  -
C

oo
p 

(d
éf

in
iti

on
) 

82
8 

A
nn

ex
e 

(S
A

) 
 

 
66

3b
 

A
rr

he
s 

 
 

 
15

8 
A

ss
em

bl
ée

 g
én

ér
al

e 
S

A
 

 
69

8 
A

ss
em

bl
ée

 d
es

 a
ss

oc
ié

s 
 S

àr
l 

80
4 

   
   

   
   

   
   

   
   

 
A

ss
em

bl
ée

 g
én

ér
al

e 
 C

oo
p 

 
87

9 
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
   

   
 

B
ai

l à
 lo

ye
r 

 
 

25
3 

C
ap

ita
l-p

ar
tic

ip
at

io
n 

 
65

6b
 

C
au

tio
nn

em
en

t 
 

 
49

2 
C

es
si

on
 d

e 
cr

éa
nc

es
 

 
16

4 
C

hè
qu

e 
 

 
 

11
00

 
C

la
us

e 
pé

na
le

 
 

 
16

0 
C

om
pe

ns
at

io
n 

 
 

12
0 

C
om

pt
ab

ili
té

 c
om

m
er

ci
al

e 
 

95
7 

C
on

gé
 (a

bu
si

f, 
tra

va
il)

 
 

33
6 

   
   

   
 - 

(d
él

ai
s,

 tr
av

ai
l) 

 
33

5b
-c

 
   

   
   

 - 
(a

bu
si

f, 
ba

il)
  

 
27

1-
a 

   
   

   
 - 

(d
él

ai
s,

 b
ai

l)  
 

26
6a

-c
 

C
on

si
gn

at
io

n 
(b

ai
l) 

 
 

25
9g

 
C

on
tra

t d
'a

ge
nc

e 
 

 
41

8a
 

 
- d

'a
pp

re
nt

is
sa

ge
 

 
34

4 
 

- d
e 

co
m

m
is

si
on

 
 

42
5 

- d
e 

m
an

da
t 

 
39

4 
- d

e 
tra

va
il 

(in
di

vi
du

el
) 

31
9 

C
on

tra
t (

co
nc

lu
si

on
) 

 
1 

C
ra

in
te

 fo
nd

ée
 

 
 

29
 

D
éd

it 
 

 
 

15
8 

D
éf

au
ts

 d
e 

la
 c

ho
se

 lo
ué

e 
 

25
9 

D
ém

ar
ch

ag
e 

 
 

40
a 

D
em

eu
re

 (d
éb

ite
ur

)  
 

10
2 

   
   

   
   

   
 (v

en
de

ur
)  

 
19

0 
   

   
   

 
D

ol
 

 
 

 
28

 
D

on
at

io
n 

 
 

 
23

9 
Ec

ha
ng

e 
 

 
 

23
7 

E
nc

hè
re

s 
(v

en
te

 a
ux

) 
 

22
9 

E
nr

ic
hi

ss
em

en
t i

llé
gi

tim
e 

 
62

 
E

rr
eu

r e
ss

en
tie

lle
 

 
 

23
 

E
xé

cu
tio

n 
de

s 
ob

lig
at

io
ns

 
 

68
 

E
xt

in
ct

io
n 

de
s 

ob
lig

at
io

ns
 

 
11

4 
Fo

rm
at

io
n 

de
s 

ob
lig

at
io

ns
 

 
1 

Fo
nd

é 
de

 p
ro

cu
ra

tio
n 

 
45

8 
Fo

rm
e 

de
s 

co
nt

ra
ts

  
 

11
 

G
ar

an
tie

  (
ve

nt
e 

im
m

ob
ili

èr
e)

  
21

9 
 (v

en
te

 m
ob

ili
èr

e)
 

 
19

7 
Ine

xé
cu

tio
n 

de
s 

ob
lig

at
io

ns
 

 
97

 

 
L e

ttr
e 

de
 c

ha
ng

e 
 

 
99

1 
Li

bé
ra

tio
n 

(a
ct

io
ns

 n
om

in
at

iv
es

) 
63

2 
   

   
   

   
   

   
(a

ct
io

ns
 a

u 
po

rte
ur

) 
68

3 
Li

ce
nc

ie
m

en
t 

 
 

33
5 

Lo
ye

rs
 a

bu
si

fs
 

 
 

26
9 

M
an

da
ta

ire
 c

om
m

er
ci

al
 

 
46

2 
M

en
us

 tr
av

au
x 

 
 

25
9 

N
ul

lit
é 

de
s 

co
nt

ra
ts

 
 

20
 

O
bl

ig
at

io
ns

 (p
ap

ie
rs

-v
al

eu
rs

)  
11

56
 

O
ffr

e 
 

 
 

3 
Pa

rti
ci

pa
tio

ns
 (S

A
)  

 
96

0d
 

P
ap

ie
rs

-V
al

eu
rs

 
 

 
96

5 
P

re
sc

rip
tio

n 
 

 
12

7 
P

ré
vo

ya
nc

e 
en

 fa
ve

ur
 d

u 
pe

rs
on

ne
l 

33
1 

R
ai

so
ns

 d
e 

co
m

m
er

ce
 

 
94

4 
R

eg
is

tre
 d

u 
co

m
m

er
ce

 
 

92
7 

R
en

te
 v

ia
gè

re
 (p

re
sc

rip
tio

n)
 

 
13

1 
R

ep
ris

e 
de

 d
et

te
 

 
 

17
5 

R
és

er
ve

 g
én

ér
al

e 
(S

A
) 

 
67

1 
R

és
ili

at
io

n 
im

m
éd

ia
te

 (t
ra

va
il)

  
33

7 
R

es
po

ns
ab

ili
té

 c
iv

ile
 

 
41

 
R

ét
en

tio
n 

(b
ai

l c
om

m
er

ci
al

) 
 

26
8 

R
év

oc
at

io
n 

de
 la

 v
en

te
 p

ar
 l’

ac
he

te
ur

 
40

e 
So

ci
ét

é 
an

on
ym

e 
 

 
62

0 
 

S
oc

ié
té

 c
oo

pé
ra

tiv
e  

 
82

8 
S

oc
ié

té
 à

 re
sp

on
sa

bi
lit

é 
lim

ité
e 

77
2 

S
oc

ié
té

 e
n 

no
m

 c
ol

le
ct

if 
 

55
2 

S
oc

ié
té

 s
im

pl
e 

 
 

53
0 

Ti
tre

s 
au

 p
or

te
ur

 
 

 
97

8 
Ti

tre
s 

no
m

in
at

ifs
 

 
 

97
4 

Va
ca

nc
es

 (t
ra

va
il)

  
 

32
9a

 
V

en
te

 im
m

ob
ili

èr
e 

 
 

21
6 

V
en

te
 m

ob
ili

èr
e 

 
 

18
7 

V
en

te
 p

ar
 a

co
m

pt
es

 a
br

og
ée

, r
em

pl
ac

ée
  

pa
r l

a 
 L

C
C

 e
t l

’O
LC

C
 le

 0
1/

01
/2

00
3 

V
ér

ifi
ca

tio
n 

de
 la

 c
ho

se
 

 
20

1 

 
     

 
A

cq
uê

ts
  

 
 

19
7 

A
do

pt
io

n 
 

 
 

26
4 

A
nn

ul
at

io
n 

du
 m

ar
ia

ge
 

 
10

4 
A

ss
oc

ia
tio

n 
 

 
60

 
A

ut
or

ité
 p

ar
en

ta
le

 
 

 
29

6 
A

ut
or

ité
s 

de
 p

ro
te

ct
io

n 
de

 l’
ad

ul
te

 
36

0 
B

ie
ns

 d
e 

fa
m

ill
e 

 
 

33
5 

B
ie

ns
 d

es
 e

nf
an

ts
 

 
 

31
8 

B
ie

ns
 p

ro
pr

es
 (r

ég
im

e 
lé

ga
l) 

 
19

8 
B

on
ne

 fo
i  

 
 

3 
C

éd
ul

e 
hy

po
th

éc
ai

re
 

 
84

2 
C

él
éb

ra
tio

n 
du

 m
ar

ia
ge

 
 

10
1 

C
ha

rg
es

 fo
nc

iè
re

s 
 

 
78

2 
C

om
m

un
au

té
 d

e 
bi

en
s 

 
22

1 
C

on
di

tio
ns

 d
u 

m
ar

ia
ge

 
 

94
 

C
ur

at
el

le
  

 
 

39
0 

C
ur

at
el

le
 (f

in
) 

 
 

39
9 

D
is

ce
rn

em
en

t 
 

 
16

 
D

iv
or

ce
 

 
 

 
11

1 
D

ro
its

 c
iv

ils
  (

jo
ui

ss
an

ce
) 

 
11

 
D

ro
its

 ré
el

s 
 

 
64

1 
Ed

uc
at

io
n 

 
 

30
2 

E
ffe

ts
 g

én
ér

au
x 

du
 m

ar
ia

ge
 

 
15

9 
E

ta
t c

iv
il 

 
 

 
39

 
E

xh
ér

éd
at

io
n 

 
 

47
7 

Fa
m

ill
e 

(d
et

te
 a

lim
en

ta
ire

) 
 

32
8 

Fi
an

ça
ill

es
 

 
 

90
 

Fi
lia

tio
n 

 
 

 
25

2 
Fo

nc
tio

ns
 d

u 
cu

ra
te

ur
 

 
40

5 
Fo

nd
at

io
ns

 
 

 
80

 
G

ag
e 

im
m

ob
ili

er
 

 
 

79
3 

G
ag

e 
m

ob
ili

er
 

 
 

88
4 

H
ab

ita
tio

n 
(d

ro
it)

 
 

 
77

6 
H

ér
iti

er
s 

lé
ga

ux
 

 
 

45
7 

H
yp

ot
hè

qu
e 

 
 

82
4 

M
aj

or
ité

 c
iv

ile
 

 
 

14
 

M
ar

ia
ge

 (c
on

di
tio

ns
) 

 
94

 
M

is
e 

so
us

 c
ur

at
el

le
 (m

in
eu

rs
)  

30
8 

N
an

tis
se

m
en

t 
 

 
88

4 
N

om
in

at
io

n 
du

 c
ur

at
eu

r 
 

40
0 

O
bl

ig
at

io
n 

d'
en

tre
tie

n 
(e

nf
an

ts
) 

27
6 

O
uv

er
tu

re
 d

e 
la

 s
uc

ce
ss

io
n 

 
53

7 
 

    

  Pa
ct

e 
su

cc
es

so
ra

l  
 

49
4 

P
ar

ta
ge

 (s
uc

ce
ss

io
n)

 
 

 6
02

 
P

ar
tic

ip
at

io
n 

au
x 

ac
qu

êt
s 

 
19

6 
P

er
so

nn
es

 m
or

al
es

  
 

52
 

P
er

so
nn

es
 p

hy
si

qu
es

 
 

11
 

P
os

se
ss

io
n 

 
 

91
9 

P
rê

te
ur

s 
su

r g
ag

es
  

 
90

7 
P

ro
cé

du
re

 p
ré

pa
ra

to
ire

 (m
ar

ia
ge

) 
97

 
P

ro
pr

ié
té

  
 

 
64

1 
   

   
   

   
  -

fo
nc

iè
re

 
 

 
65

5 
   

   
   

   
  -

m
ob

ili
èr

e 
 

 
71

3 
-p

ar
 é

ta
ge

s 
 

71
2a

 
Q

uo
tit

é 
di

sp
on

ib
le

  
 

47
0 

R
ec

on
na

is
sa

nc
e 

de
 p

at
er

ni
té

 
26

0 
R

ég
im

e 
m

at
rim

on
ia

l o
rd

in
ai

re
  

18
1 

R
eg

is
tre

 fo
nc

ie
r 

 
 

94
2 

R
ép

ud
ia

tio
n 

(s
uc

ce
ss

io
n)

 
 

56
6 

R
és

er
ve

 d
e 

pr
op

rié
té

 
 

71
5 

R
és

er
ve

 s
uc

ce
ss

or
al

e 
 

47
1 

Sé
pa

ra
tio

n 
de

 b
ie

ns
 

 
24

7 
S

er
vi

tu
de

s 
et

 c
ha

rg
es

 fo
nc

iè
re

s 
73

0 
S

uc
ce

ss
io

ns
 (h

ér
iti

er
s 

lé
ga

ux
) 

45
7 

S
up

er
fic

ie
 (d

ro
it)

 
 

 
67

5 
Te

st
am

en
t 

 
 

46
7 

U
su

fru
it 

 
 

 
74

5 
  



<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /None
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (Dot Gain 20%)
  /CalRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CalCMYKProfile (U.S. Web Coated \050SWOP\051 v2)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Error
  /CompatibilityLevel 1.4
  /CompressObjects /Tags
  /CompressPages true
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages true
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.0000
  /ColorConversionStrategy /CMYK
  /DoThumbnails false
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 1048576
  /LockDistillerParams false
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize true
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveFlatness true
  /PreserveHalftoneInfo false
  /PreserveOPIComments true
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Apply
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile ()
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages true
  /ColorImageMinResolution 300
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages true
  /ColorImageDownsampleType /Bicubic
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages true
  /GrayImageMinResolution 300
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages true
  /GrayImageDownsampleType /Bicubic
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages true
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages true
  /MonoImageDownsampleType /Bicubic
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects false
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile ()
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName ()
  /PDFXTrapped /False

  /CreateJDFFile false
  /Description <<

    /BGR <>
    /CHS <FEFF4f7f75288fd94e9b8bbe5b9a521b5efa7684002000410064006f006200650020005000440046002065876863900275284e8e9ad88d2891cf76845370524d53705237300260a853ef4ee54f7f75280020004100630072006f0062006100740020548c002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee553ca66f49ad87248672c676562535f00521b5efa768400200050004400460020658768633002>
    /CHT <FEFF4f7f752890194e9b8a2d7f6e5efa7acb7684002000410064006f006200650020005000440046002065874ef69069752865bc9ad854c18cea76845370524d5370523786557406300260a853ef4ee54f7f75280020004100630072006f0062006100740020548c002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee553ca66f49ad87248672c4f86958b555f5df25efa7acb76840020005000440046002065874ef63002>
    /CZE <>
    /DAN <>
    /DEU <>
    /ESP <>
    /ETI <>
    /FRA <>
    /GRE <>

    /HRV (Za stvaranje Adobe PDF dokumenata najpogodnijih za visokokvalitetni ispis prije tiskanja koristite ove postavke.  Stvoreni PDF dokumenti mogu se otvoriti Acrobat i Adobe Reader 5.0 i kasnijim verzijama.)
    /HUN <>
    /ITA <>
    /JPN <FEFF9ad854c18cea306a30d730ea30d730ec30b951fa529b7528002000410064006f0062006500200050004400460020658766f8306e4f5c6210306b4f7f75283057307e305930023053306e8a2d5b9a30674f5c62103055308c305f0020005000440046002030d530a130a430eb306f3001004100630072006f0062006100740020304a30883073002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee5964d3067958b304f30533068304c3067304d307e305930023053306e8a2d5b9a306b306f30d530a930f330c8306e57cb30818fbc307f304c5fc59808306730593002>
    /KOR <FEFFc7740020c124c815c7440020c0acc6a9d558c5ec0020ace0d488c9c80020c2dcd5d80020c778c1c4c5d00020ac00c7a50020c801d569d55c002000410064006f0062006500200050004400460020bb38c11cb97c0020c791c131d569b2c8b2e4002e0020c774b807ac8c0020c791c131b41c00200050004400460020bb38c11cb2940020004100630072006f0062006100740020bc0f002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e00300020c774c0c1c5d0c11c0020c5f40020c2180020c788c2b5b2c8b2e4002e>
    /LTH <>
    /LVI <>
    /NLD (Gebruik deze instellingen om Adobe PDF-documenten te maken die zijn geoptimaliseerd voor prepress-afdrukken van hoge kwaliteit. De gemaakte PDF-documenten kunnen worden geopend met Acrobat en Adobe Reader 5.0 en hoger.)
    /NOR <>
    /POL <>
    /PTB <>
    /RUM <>
    /RUS <>
    /SKY <>
    /SLV <>
    /SUO <>
    /SVE <>
    /TUR <>
    /UKR <>
    /ENU (Use these settings to create Adobe PDF documents best suited for high-quality prepress printing.  Created PDF documents can be opened with Acrobat and Adobe Reader 5.0 and later.)
  >>
  /Namespace [
    (Adobe)
    (Common)
    (1.0)
  ]
  /OtherNamespaces [
    <<
      /AsReaderSpreads false
      /CropImagesToFrames true
      /ErrorControl /WarnAndContinue
      /FlattenerIgnoreSpreadOverrides false
      /IncludeGuidesGrids false
      /IncludeNonPrinting false
      /IncludeSlug false
      /Namespace [
        (Adobe)
        (InDesign)
        (4.0)
      ]
      /OmitPlacedBitmaps false
      /OmitPlacedEPS false
      /OmitPlacedPDF false
      /SimulateOverprint /Legacy
    >>
    <<
      /AddBleedMarks false
      /AddColorBars false
      /AddCropMarks false
      /AddPageInfo false
      /AddRegMarks false
      /ConvertColors /ConvertToCMYK
      /DestinationProfileName ()
      /DestinationProfileSelector /DocumentCMYK
      /Downsample16BitImages true
      /FlattenerPreset <<
        /PresetSelector /MediumResolution
      >>
      /FormElements false
      /GenerateStructure false
      /IncludeBookmarks false
      /IncludeHyperlinks false
      /IncludeInteractive false
      /IncludeLayers false
      /IncludeProfiles false
      /MultimediaHandling /UseObjectSettings
      /Namespace [
        (Adobe)
        (CreativeSuite)
        (2.0)
      ]
      /PDFXOutputIntentProfileSelector /DocumentCMYK
      /PreserveEditing true
      /UntaggedCMYKHandling /LeaveUntagged
      /UntaggedRGBHandling /UseDocumentProfile
      /UseDocumentBleed false
    >>
  ]
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [612.000 792.000]
>> setpagedevice


